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EMPREENDEDORISMO  IBISCO INDUSTRIA DE CONSERVAS

Produtos artesanais chegam a 11 estados

FOTOS MARCOS RIBEIRO

EMPRESA ENVASA
PIMENTA E OUTROS
CINCO VEGETAIS

JOAO PAULO FELICIANO | REPORTER

A Ibisco Industria de Con-
servas, com sede localizada
no bairro Pampulha, na zona
sul de Uberlandia, esta ofi-
cialmente no mercado de ali-
mentos ha 20 anos com nome
definido. A histéria donegocio
comecou no fim da década de
80. Aformalizacdo veionoano
de 2000, quando 0 empresario
uberlandense Gilson Men-
donca Guirelliexpandiuaem-
presa, construindo uma sede
com tamanho suficiente para
abrigar todos os processos de
conserva. Atualmente, os po-
tes de pimenta e legumes da
marca sdo comercializados
em 11 estados, distribuidos
nas cinco regides do pais. No
inicio, os produtos eram ven-
didos apenas em Uberlandia.

A origem do negocio, que
teve inicio em 1986, € uma
plantacdo de pimenta que a
familia de Guirelli ainda man-
tém, em fazenda proprialoca-
lizada no municipio de Estrela
do Sul, a 80 km de Uberlandia.
Segundo o empresario, eram
colhidos na época cerca de
50 kg de pimenta por sema-
na para serem vendidos nas
feiras livres de Uberlandia.
Os tipos de pimenta cultiva-
dos eram malagueta, bode
e cumari. Até hoje, o cultivo
das pimentas é feito na mes-
ma fazenda, mas o numero
de variedades aumentou para
nove.

Todo fim de semana, o em-
presario vai até a propriedade
rural para buscar as pimen-
tas. Os outros produtos que
sao transformados em con-
servas - palmito, jilo, juru-
beba, pequi e guariroba - sdo
adquiridos de fornecedores.
"Percebemos que tinha mer-
cado e consumidor, entao
resolvemos aproveitar para
aumentar a producao’, disse

Gilson Guirelli.

O processo de conserva
das pimentas passou a ser
feito em 1988. Naquele ano, o
aumento da producdo das la-
vouraslevou o empreendedor
a procurar uma industria de
Goiania, que fornecia os potes
e 0s materiais e produtos ne-
cessarios para realizar o en-
vasamento daspimentas.Ha-
viauma parceria para comer-
cializacdo dos frutos curtidos,
na época, em vinagre. O tra-
balho junto a industria goiana
foiinterrompido em1992.

Em 1993, a Ibisco passou a
caminhar no ramo de pimen-
tas em conserva com as pro-
prias pernas. Em Uberlandia,
o foco se tornou a Central de
Abastecimento (Ceasa) da
cidade, sacoldes e outros es-
tabelecimentos de varejo. A
atuacdo na Ceasa ajuda a di-
vulgar o nome da marca, com
isso, estabelecimentos de ci-
dades de cinco estados, alem
de Minas Gerais, passaram a
comprar as pimentasIbisco.

No fim dos anos 90, o em-
presario Gilson Guirelli per-
cebeu a necessidade de for-
malizar o negdcio e, em 2000,
fez um investimento de RS
150 mil na sede para atender
asnormas da vigilancia sani-
taria. Nessamesma €poca, ele
ampliou a gama de produtos
regionais comercializados e
apostou nessa caracteristica
como diferencialdamarcaem
relacdo as grandes industrias
de alimentos em conserva.
Também sdao vendidos mo-
lhos de pimenta até hoje.

Queremos
mantera
caracteristica
artesanal

GILSON GUIRELLI

Ibisco

NUMEROS

empresa
marca

- 8 fornecedores
> 12 funcionarios

* 13 anos de formalizacdo da

» 11 estados de abrangéncia da

* 9 tipos de pimenta cultivados

> RS 500 mil de faturamento anual

> RS 350 mil de investimento para
viabilizar um novo produto

CONDOMINIO TERRA NOVA UBERLANDIA 1

Assembleia Geral ORDINARIA
Edital de Convocagio

De acordo com a convengdo do condominio e demais normas vigentes (Lel no. 4.591/64 e 10.406/02)
Qque trata sobre Condominios, O sindico do Condominio Terra Nova Uberldndia 1 convoca 80s

conddminos a participar da Al MELELA

RAL ORDINARIA a realizar-se no dia 15 DE DE ABRIL

|DE 2013 SEGUNDA-FEIRA NO SALAD DE FESTA AS 19:30 em primeira convocagdo, na qual
|devemos ter quorum de no minimo 2/3 dos Conddminos e se necessana em segunda convocacao as
| 20:00 horas, com gualguer numero de presentes, conforme sessdo Il da convencao condominial, a

fim de debberaram sobra os seguines assuntos

1. APRESENTAGAO DOS MOVIMENTOS FINACEIRO E PRESTACAO DE CONTAS DA

GESTAO SINDIDO ANO DE 2012.

2. ELEICAD DE SINDICO; SUBSINDICO E CONSELHO FISCAL;

abe lembrar:

1. As decisies lomadas na assembiéia cbrigam a todos, inclusive os ausentes, portanio, sua

participagao & muito importanta;

2. Sua Participacio e Votagdo nas defiberagies desta Assembléia. desde que seja os
condéminos. Proprietarios, @ que estejam quites (adimplente) com suas cbrigagdes com o
condominic. Base Legal: Artigo 1335, Inciso II5; 1336; 1.350; 1.352; 1,253 CC/2002,

3. O condéming podera ser représentado por procurador, devidamenie constiuido € que alenda as

formalkdades legais.

4. Ma auséncia do conddming, sem sua devida comunicagio, desde ja aulofiza a participacio do
locatario nas discussbes o decisbes de assuntos ordinanos.

5. As decisdes tomadas em Segunda Chamada na Assembléla serdo, e aprovada conforme

condigo Civil de 2002

Uberlindia (MG), 27 de Margo de 2013

Condominio Terra Mova Uberlindia 1

NOVIDADE

Gilson Guirelli cultiva nove variedades de pimenta na fazenda da familia e faz as conservas na industria, em Uberlandia

EMPRESA VAI AUMENTAR PORTFOLIO COM A PRODUCAO DE SORVETE APIMENTADO

O uso de pimenta para dar
sabor picante a pratos sal-
gados é comum no Brasil,
mas em sobremesas ainda é
uma novidade. E exatamen-
te nesta area que a Ibisco
Industria de Conservas quer
apostar. A empresa deve
comecar a produzir sorvete
com pimenta no fim deste

SALDOPOSITIVO

ano, em Uberlandia.

Testes relacionados ao
novo produto tém sido rea-
lizados e a construcao dain-
dustria paraaproducao jafoi
iniciada. O prédio se localiza
atras da sede da empresa.
Até agora, foram investidos
RS 200 mil no novo empre-
endimento e orcamento to-

tal estimado é de RS 350 mil.

De acordo com o em-
presario Gilson Mendonca
Guirelli, a ideia de produzir
sorvete com pimenta veio
da pretensao de aumentar a
linha de produtos feitos com
o condimento. “Nds pensa-
mos o que mais daria para
fazer com pimenta. Afinal,

geleia ja tem”, disse.

Atualmente, a sorvete-
ria da familia, localizada no
Mercado Municipal, na re-
gido central da cidade, ja co-
mercializa a sobremesa com
toque picante. Segundo Gui-
relli, os clientes tém aprova-
do o sabor, apesar de nao ser
o mais vendido.

FORMALIZACAO DA INDUSTRIA CONTRIBUIU PARA A EVOLUCAO DOS NUMEROS

A evolucédo dos numeros
da Ibisco Industria de Con-
servas é percebida a partir
da formalizacdo da empre-
sa. De acordo com o empre-
sario uberlandense Gilson
Mendonca Guirelli, em 2000,
o empreendimento contava

Palmito é um dos seis vegetais que comp6éem as conservas da marca Ibisco, que conta com a méo de obra de 12 funcionarios

—

com dois funcionarios. Atu-
almente,ama&o de obra é for-
mada por 12 pessoas.

A quantidade de forne-
cedores também aumentou
nos ultimos 13 anos. Quando
a empresa foi regularizada,
Guirelli era o unico agricul-

tor a oferecer seus produtos
para conserva. Hoje, mais
oito fornecedores fazem
parte do grupo.

Segundo Guirelli, o au-
mento dos numeros da Ibis-
co refletiu no caixa da em-
presa. Em 2000, foram fatu-

rados RS 50 mil. Para 2013,
seguindo o comportamento
dos ultimos anos, o valor
deve ser dez vezes maior -
RS 500 mil. “Pensamos em
ampliar mais, mas sem per-
der a caracteristica do ‘feito
amao', disse.
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EMPREENDEDORISMO DOCES ABELHINHA

Balas de coco abrem caminho para fabrica

EMPRESA DISTRIBUI
DOCES PARA CIDADES
DE VARIOS ESTADOS

FLAVIA FERRAZ | REPORTER

Sénao
expandimos
mais por
faltade
maodeobra

MARIA ODETE DA SILVA

Durante quatro anos, a
entdo dona de casa Maria
Odete da Silva fabricou ar-
tesanalmente, e vendeu ba-
las de coco de porta em por-
ta como forma de aumentar
a renda da familia. Como
o produto tinha uma boa
aceitacao no mercado, ela e
o marido Francisco Mame-
de, o Chicao, decidiram ou-
sar e ampliar a producao de
doces, dando origem a Abe-
lhinha Industria e Comércio
de Doces Caseiros.

Ha quase 20 anos, a em-
presa abastece o mercado

Na fabrica, o casal tem
também um espaco para
vendas no varejo. De acor-
do com Francisco Mamede,
0 comeércio em poucas uni-
dades ndorepresenta muito
no faturamento, mas € uma
forma de o cliente lembrar-

de padarias, lanchonetes,
supermercados e restau-
rantes de Uberlandia e de
cidades de Minas, Goias e
Sao Paulo. Entre os produ-
tos que saem da fabrica lo-
calizada no bairro Martins,
setor central de Uberlandia,
estdo ameixinha de queijo,
cocada e doces de leite, figo,
abobora, mamao e goiaba.
Os doces sdo fabricados na
forma cristalizada e em cal-
da.

Hoje, Maria Odete, de
56 anos, e o marido, de 63,
contam com cinco funcio-
narios. O carro chefe da
empresa € a ameixinha de
queijo, com uma producao
media de 3,5 mil unidades
por dia, cerca de 70 quilos.
“Nos meses de maio a julho
a producao chega a 100 qui-
los por dia", disse a empre-
saria. Segundo ela, o tempo
frio e as festas juninas au-
mentam a demanda.

se da marca quando estiver
em um dos pontos de distri-
buicao dos doces.

“Nosso produto chega a
Araguari, Uberaba, Itum-
biara [GO], Cataldo [GO] e
Ribeirdo Preto [SP]. Os ven-
dedores buscam os produ-
tos na fabrica para reven-
der nessas cidades", disse o
empresario.

Para nao perder espaco
para a concorréncia, Fran-
cisco Mamede também faz
questao de manter o conta-
to com os clientes. A entre-
ga dos doces em Uberlandia
é feita pelo irméao de Maria
Odete, Bené Ferreira, que
compra a producao e dis-
tribui em diversos pontos,
mas Chicdo reserva trés
dias da semana para entre-
gar doces. "Converso com a
clientela para me certificar
da qualidade do meu produ-
to e da satisfacao de quem
consome.”

COMARCA DE UBERLANDIA/MG - 7° VARA CIVEL - EDITAL DE CITACAQ COM
PRAZO DE TRINTA (30) DIAS - DE: DUETTO COMERCIO REPRESENTACAQ E
TRANSPORTESLTDA, SERGIO OSORIO AVILA E NEUSA ALVES DE OLIVEIRA
AVILA, QUE SE ENCONTRA(M) EM LUGAR INCERTO E NAQO SABIDO. O DR,
PAULO FERNANDO NAVES DE RESENDE, JUIZ DE DIREITO DA 7° VARA
CIVEL, FAZ SABER A TODOS QUANTOS O PRESENTE VIREM OU DELE
CONHECIMENTO TIVEREM, ESPECTALMENTE TERCEIROS INTERESSADOS,
QUE SE ACHA EM CURSO PERANTE ESTE JUIZO E SECRETARIA, 05 AUTOS
N°. 0702.10.001549-5 DA ACAO MONITORIA, REQUERIDA POR BANCO
BRADESCO S/A, PESSOA JURIDICA DE DIREITO PRIVADO, INSCRITA NO
CNPT SOB O N° 60.746.948/0001-12, EM FACE DE DUETTO COMERCIO
REPRESENTACAQ E TRANSPORTES LTDA, PESS0A JURIDICA DE DIREITO
PRIVADO, INSCRITA NO CNPT SOB © N° 07.359120/0001-29, SERGIO
OSORIO AVILA, BRASILEIRO, CASADO, COMERCIANTE, INSCRITO NO CPF
SOB O N° 562169.396-53, E, NEUSA ALVES DE OLIVEIRA AVILA,
BRASILEIRA, CASADA, COMERCIANTE, INSCRITA NO CPF SOB O N°
275.630.496-49, ALEGANDO O AUTOR, EM SINTESE QUE: RESTOU
CELEBRADO ENTRE O REQUERENTE E OS REQUERIDOS, UMA CEDULA DE
CREDITO BAMNCARIO DE N°. 002.393.904, EM 26/09/2008, NO VALOR DE
R$20.000,00, COM JUROS REMUNERATORIOS DE 45% AO MES. DA
UTILIZACAOQ DE REFERIDO CREDITO, RESULTOU UM SALDO DEVEDOR, EM
28.08.2009, DE R$24.538,94, COMPREENDENDO O PRINCIPAL, CORRIGIDO
MONETARIAMENTE PELO INPC, JUROS REMUNERATORIOS, JUROS
MORATORIOS DE 1% AO MES, MULTA DE 2%. APESAR DE TODOS OS
ESFORCOS PARA RECEBIMENTO DE SEU CREDITO, O REQUERENTE NAO
LOGROU EXITO PARA FAZER VALER O SEU DIREITO, PROPONDO A
PRESENTE ACAQ. DETERMINADA A CITACAD, EXPEDIDOS OS5 MANDADOS
NAO FORAM O(5) REU(S) ENCONTRADO(S) PARA RECEBER(EM) A CITACAOQ.
ASSIM, PELO PRESENTE, CITA E CHAMA O(S) REQUERIDO(S): DUETTO
COMERCIO REPRESENTACAO E TRANSPORTES LTDA, SERGIO OSORIO
AVILA E NEUSA ALVES DE OLIVEIRA AVILA, QUALIFICACAD SUPRA, PARA
0S5 TERMOS DA ACAD, BEM COMO PARA PAGAREM A QUANTIA RECLAMADA
EM 15 (QUINZE)DIAS, HIPOTESE EM QUE FICARAO ISENTOS DE CUSTASE
HOMNORARIOS ADVOCATICIOS. QUERENDO, PODERAO, NO MESMO PRAZO,
OFERECER EMBARGOS, ADVERTIDOS DE QUE NAQ SENDO EMBARGADA A
ACAQ OU REJEITADOS 0S5 EMBARGOS, CONSTITUIR-SE-A DE PLENO
DIREITO, O TITULO EXECUTIVO JUDICIAL. PARA QUE NINGUEM POSSA
ALEGAR IGMNORANCIA, EXPEDIU-SE O PRESENTE. DADO E PASSADO NESTA
CIDADE DE UBERLANDIA-MG, AOS 11 DE SETEMBRO DE 2012. EU,
(SANDRA REGINA REZENDE OLIVEIRA), ESCRIVA DO JUDICIAL, O DIGITEL
E SUBSCREVO. DAB/MG 56.728. PAULO FERNANDO NAVES DE RESENDE JUIZ
DE DIREITO

"1 I _J,

Francisco Mamede e Maria Odete da Silvamant

PROCESSO DE PRODUCAO

OPORTUNIDADE

FOTOS MARCOS RIBEIRO

CASALTRABALHA16 HORAS PORDIA

Por meio da administra-
cao familiar, o casal Fran-
cisco Mamede e Maria Ode-
teda Silva é responsavel por
todo o processo de producao
que envolve desde a com-
pra da matéria-prima para
a fabricacao dos doces até a
embalagem do produto.

Segundo Maria Odete,
a maioria das frutas utili-
zadas na fabrica sdo com-
pradas em Sao Sebastido
do Paraiso, no sul de Minas
Gerais. “Hoje temos condi-
cao de compra-las pré-co-
zidas. Nos primeiros anos

da empresa, tinhamos o
trabalho de prepara-las
para o ponto de doce”, disse
a empresaria.

Para conseguir cumprir o
prazo de entrega dos doces,
ajornada de trabalho do ca-
sal é de 16 horas por dia. De
acordo com Maria Odete,
ainda ha espaco no merca-
do para ser explorado, mas
a dificuldade em encontrar
funcionario qualificado difi-
culta a expanséio. “Néao con-
seguimos expandir mais o
negdcio por conta dafaltade
mao de obra.”

CONDOMINIO RESIDENCIAL PINHEIRO

Assembleia Geral EXTRAORDINARIA
Edital de Convocagio

D acordo com a convenglo do condominio e demais normas vigentes (Lel no. 4.591/64 & 10.406/02)
que trata sobre Condominios, O sindico convoca aos conddminos do Condominio Residencial Pinheiros

a participar da ASSEMBLEIA GERAL EXTRAORDINARIA a realzar-se no dia 20 de Outubro de 2012
- (DOMINGO) — NO 5. O DE FESTA - &8 16:30 horas am primeira convocacio, na qual devemos ter

quorum de no minimo 273 dos Conddminos @ se necessario em segunda convecagiio as 17:00 horas,

com gualguer_nimero _de_presentes
dalibaranam sobne 05 sugu:nws AESUNDS

. conforme sessdo |l da convencho condominial, a fim de

1. APRESENTACAO DOS ORCAMENTOS CONFORME ASSEMBLEIA DE 24 DE JUNHO DE

2012

+ Sistema de cAmeras,

+ Sistema novo de interfone;
« Sistema de Portaria

2. APRESENTACAO DOS ORCAMENTOS PARA CERTIFICAGAO DO SISTEMA DE

BOMBEIRO;
* Laudo Técnico — AVCE;

» Troca das Lampadas de Emergéncia;

+ Compras dos Extintores para drea do estacionamento;

3. DEFINIGAO DA NOVA TAXA CONDOMINIAL;

Cabe lembrar:

1. As decisbes lomadas na assembléda obrigam a lodos, inclusive os ausentes. poranlo, sua

paricipagia & muito importanis;

2. Bua Participagio = Votagio nas deliberagdes desta Assembléla, desde que sefa os

conddminos Proprietirios, e gue estejam quiles com suas cbrigages

Com o condominio.

Base Legal: Artigo 1335, Inciso Ill; 1336; 1.350; 1.352; 1.363 CC/2002.
3. O conddmino podard ser represantado por procurador, devidamante constituido & que atenda as

formabdades legais,

4. Na auséncia do conddming, sam sua devida comunicachio, desde |& autoriza a panicipacio do
locatario nas discussbes e decisbes de assunios ordindrios
5. As decisbes tomadas em Segunda Chamada na Assambléia serdo, & aprovada conforma

condigo Civil de 2002

Uberiandia (MG), 20 de Satembro de 2012,

Condominio Residencial Pinheiro

FAMILIA BUSCOU MUDANCA DE VIDA

Em busca de melhores
condicoes de estudo para
os quatro filhos, Francisco
Mamede e Maria Odete da
Silva se mudaram de Ituiu-
taba, no pontal do Triangulo,
para Uberlandia em 1993. A
mudanca para uma cida-
de maior também permi-
tiu ampliar o comércio dos
produtos. Em Uberlandia, o
casal criou a marca Doces
Abelhinha. A empresaria
lembra que a primeira re-
ceita de bala de coco foi fei-
ta com muita dificuldade.
“Comprei os ingredientes
para pagar no dia seguinte.
Estava confiante na minha
venda", afirmou Maria Ode-
te que, logo no primeiro dia,
conseguiu vender oito qui-

NUMEROS
—

Tempo de atuacdo

20 ANOS

Naproducdo

3,5MIL

unidades de ameixinha por dia

los de bala batendo de porta
em portana vizinhanca.

Aos poucos, a producéo
expandiu para a cocada e a
ameixinha de queijo, sen-
do suficiente para pagar a
matéria-prima. “Dois anos
depois dessa experiéncia,
meu marido deixou o tra-
balho em uma loja de sapato
para me ajudar na produ-
cdo', disse.

Hoje, o casal tem orgulho
de dizer que criou os quatro
filhos, dos quais trés pos-
suem curso superior, tra-
balhando dentro da fabri-
ca. "Eles mexiam os doces
e ajudavam no preparo das
frutas.No fim da semanare-
cebiam o salario deles", afir-
mou Francisco Mamede.

200 LITROS

deleite por dia

2MIL

quilos de figo utilizados a cada
15 dias

1 =1 ’ ! D i I i _. | ¥ - 3 p
¥ 7Alpessoalquandolacredita;e se dispoefaifazer,
ainaojtemlimite’; '

VEREADOR

Luis Claudi
GALASSI

—~ —
B 45045

Virgilio'Galassi

CNPJ: 15.981.748/0001-90
CNPJ: 25.630.740/0001-32
PSDB | Valor:R$1.167,00
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EMPREENDEDORISMO FAMA DOCES

Da banca de feiraa distribuicao em todo o pais

FABRICA PRODUZ
100 TONELADAS DE
DOCES POR MES

RENATA TAVARES
ESPECIAL PARA O CORREIO

O cheiro de doce é um con-
vite para conhecer a empresa
e esta presente em todas as
partes desde a expedicdo até
o escritério. E tdo intenso que
a proprietaria, Marcia Maria
Mendes, costuma dizer que as
vendas sao doces. Ela e o ma-
rido, Fausto Gabriel dos San-
tos, sdo socios proprietarios da
FamaDoces,localizadanobair-
roSegismundoPereira, nazona
leste, que leva o tradicional sa-
bor das guloseimas mineiras a
todo opais,deNorteaSul.

A empresa tem 40 funcio-
narios, produz 100 toneladas
de doces de diferentes sabores
por més e fabrica para outras
quatro marcas conhecidasna-
cionalmente. Todo esse suces-
so comecou a ser construido
nos fundos da casa do casal,
em tachos de cobre, em 1998.
Um vizinho de Marcia Mendes
decidiu vender o ponto na feira
livre e ofereceu a eles, como a
necessidade de trabalhar falou
mais alto, a empresaria apren-
deu a fazer doces e foi vender
nafeira.

Faustodos Santos contaque
por dois anos foi assim, ate ter

sido demitido do banco onde
trabalhava. “Sabia que quando
eu saisse do mercado iria criar
algo paramim. Eu administra-
va o dinheiro dos outros e po-
deria muito bem administrar
algomeu.”

Foi entdo que ele comecou
a vender os quatro tipos de
doce que a mulher fabricava
nos fundos da casa. "Enquan-
to aMarciaia para as feiras, eu
vendia o doce no comercio da
cidade. Eu nunca tinha traba-
lhado com vendas.Foramtem-
posdificeis”, afirmou.

Um dos primeiros clientes
foi o Mercado Municipal de
Uberlandia e hoje € o unico que
compra direto dafabrica, ja que
a empresa conta atualmente
com seis representantes e 22
estabelecimentos que reven-
dem seus produtos. “Como la
passa gente de varias partes
dopails,amarcacomecoua sair
do Estado e muitas pessoas de
fora, como S&ao Paulo, ligavam
paraelogiar oproduto.”

Fausto dos Santos investiu
o dinheiro do acerto em fun-
cao da demisséo na compra de
um terreno em 2000. No local,
ele construiu um galpdo para
aumentar a producdo e logo
depois conseguiu a autoriza-
cao e o certificado do Ministe-
rio da Agricultura para levar
os produtos para fora de Minas
Gerais. "Cheguei a pensar em
desistir nos primeiros anos de
tao dificil que foi", disse o em-
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Fausto dos Santoé, Marcia Mendes e Rafael Santos comadam fabrica de doces na zonaleste

MARCOSRIBEIRO

CRESCIMENTOLEVOU EMPRESA A INVESTIR EM TUPACIGUARA

Treze anos depois de
industrializar e profissio-
nalizar a producdo dos do-
ces, os empresarios Marcia
Mendes e Fausto dos Santos
se preparam para dar um
passo a mais, a construcao
de um novo galpao em Tu-
paciguara, a 73 km de Uber-
landia.

Ha dois anos, o casal com-
prou um terreno de 22 mil
m’ naquela cidade. A area

construida sera duas vezes
maior que a de Uberlandia.
“Nos acreditamos no cresci-
mento do mercado e por isso
investimos”, disse Fausto
dos Santos.

Ao ver o quanto o negoé-
cio prosperou nos ultimos
17 anos, Marcia Mendes diz
que nao esperava. “Come-
camos por uma necessida-
de e eu ndo tinha ideia de
que poderia crescer tanto.”

O marido complementa
“Quem vé a empresa do jei-
to que estandoimagina que
a Marcia acordava as 5h e
ficava ateé as 20h mexendo
doce.”

O segredo, segundo o
casal, é nao desistir. “Nao
existe magica em negdcios.
E preciso trabalhar muito,
ter dedicacdo, persisténcia
e acreditar que tudo vai dar
certo.”

Naoexiste
magicaem
negacios.
Epreciso
trabalhar
muito

FAUSTO DOS SANTOS

RESPONSABILIDADE

FILHOADMINISTRA
EMPRESA DOS PAIS

O casal Marcia Mendes e
Fausto dos Santos tem dois fi-
lhos, uma jovem de 18 anos e
Rafael Mendes Santos, de 24,
que hoje € administrador na
empresa.

Orapaz conta que acompa-
nha a luta dos pais desde os 7
anos e que aos 18 decidiu cur-
sar Administracdo de Empre-
sas para dar continuidade aos
negocios dafamilia.

Para Rafael Santos € uma
responsabilidade grande sa-
ber que no futuro a empresa
podera ser cuidada por ele.
“Me sinto privilegiado por fa-
zer parte dessa historia, mas
a0 mesmo tempo me sinto
pressionado, porque tenho que
fazerjusao esforcodeles”, afir-
mou.

Plantar sonhos e
colher realizacoes é o
que move nossas vidas.

Dentro de toda semente ha uma arvore em potencial.
Em todo sonho, hi o desejo da realizagao.

Planejar & pensar os minimos detalhes: escolher e
preparar a terra para que as raizes sejam fortes, regar
constantemente para que a arvore cres¢a e zelar por ela

presario.
p -

para peder colher de seus frutos.

A ITV Empreendimentos Imobilidrios, ha mais de meio
século, se dedica a concretizar os sonhos de milhares de

familias.

Sdo 75 anos de existéncia, 70 mil lotes e mais de
|8 milhces de m*de areas comercializadas, oferecendo

Sao Paulo - Belo Horizonte - Uberlandia - Uberaba

sempre seguranga, qualidade e responsabilidade ambiental.

no mercado imobilidric do pais.

ITV Empreendimentos Imobilidrios, realiza com carinho o
sonho de toda familia.

Pontualidade, inovagio e transparéncia sio compromissos
assumidos, tornando a empresa uma das mais reconhecidas

ItV

EMPREENDIMENTOS IMOBILIARIOS

www.itvempreendimentos.com.br

Uberlandia: Av. Getilio Vargas, n” 869 - Tel. (34) 3230-7600
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> TRIO DE IRMAOS UNIDOS HA QUASE 2 DECADAS TRANSFORMA O PEQUENO NEGOCIO DO PAI EM QUATRO EMPRESAS
~

O PAI COMO A FONTE DE INSPIRACAO

PAULO AUGUSTO

PAULO ROMES, ao centro, diz ser o acelerador, na funcdo de diretor presidente, Junio Junqueira (a direita) a embreagem como diretor comeroal e Onézimo Junquelra o Sonezinho (a esquerda), o freio, como diretor de operacées

Mundo Aos do-
%3 mingos,
publicare-

~ W mos maté-
= rias sobre
- pessoas
empreendedoras, ressal-

tando cases de sucessos e
0 pioneirismo de seus pro-
tagonistas.

CAROL VILELA |REPORTER
carolinavilela@correiodeuberlandia.com.br

do existe sucesso
antes do traba-
lho: persisténcia.
E é preciso dar

um passo de cada vez: pa-
ciéncia. Essa é a estratégia
do sucesso da familia Jun-
queira da Costa, proprie-
tdria da Junco Industria
e Comércio Ltda. Com 18
anos de atividade, a em-
presa surgiu a partir da
luta de um pai pela sobre-
vivéncia dos trés filhos.
Segundo os irmaos em-
presarios Paulo Romes
Junqueira, 46, Onézimo
Domingos Junqueira (So-
nezinho), 44, e Janio Do-
mingos Junqueira, 42, a
ideia de construir a Junco
partiu do orgulho de ver

LEMBRANCAS

MOMENTOS MARCANTES AO LONGO DO CAMINHO

FOTOS VALTER DE PAULA

ONEZIMO D. DA COSTA (SONEZAO)

"0 que mais me marcou foi um dia em
que sai carregando nas costas as cai-
xas com os condimentos pra vender,
a pé, embaixo de uma chuva forte e
tropecei, deixando tudo cair. Amerca-
doria foi levada pela enxurrada, perdi
0 que carregava. Nesse momento, eu
voltei, me abasteci de mais produtos
e sal novamente ao trabalho. Precisei
de muita forca e coragem, mas Deus
e meus filhos me deram essa forca.
Ndo vejo toda essa historia com ou-
tros olhos sendo de agradecimento a
Deus, que sempre me abencoou.”

PAULO ROMES JUNQUEIRA
“Meu pai nunca desistiu e isso nos
motivou. Cada um é bom em uma drea

e um complementa o outro. Eu sou o
acelerador (diretor-presidente), o Ju-
nio, a embreagem (diretor comercial)
e Sonezinho, o freio (diretor de opera-
cBes). Desta forma, a empresa cami-
nha bem. Em uma ocasido, trocamos
0 carro usado da familia por uma ma-
quina prensa para pratos de papeldo. A
maquina era muito ruim e tivemos que
desfazer dela rapido. Mas a troca foi o
pontapé para entrarmos no ramo de
artigos para festa.”

o pai, Onézimo Domingos
da Costa (Sonezao), 78,
viuvo, lutar sempre com
muita alegria para nao
deixa-los passar fome.

Em 1978, antes de for-
mar a empresa, embalar e
vender condimentos (cra-
vo, canela e outros) era a
atividade de Sonezao. De
segunda a sdabado carre-
gava nos ombros quatro
caixas de papelao cheias
de produtos, viajava de
Oonibus para Goiadnia, onde
andava mais de 40 quilo-
metros por dia até vender
tudo. Ao mesmo tempo,
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ONEZIMO JUNQUEIRA (SONEZINHO)
"0 fato de anossa sociedade ter dado
tdo certo eu explico por sinergia. O que
nds fazemos juntos jamais poderia ser
feito isoladamente. O conjunto faz a
diferenca tanto no aspecto financei-
ro, para 0 crescimento da empresa,
como no social, com 0s nossos pro-
jetos responsabilidade social. Juntos
e com o respeito as nossas diferencas,
conseguimos chegar aonde estamos.
Acredito que cada um de nés, sozinho,
nao alcancaria um quarto deste so-
nho. Somos muito unidos. A base de
tudo é Deus."

Paulo Romes, o filho mais
velho, também fazia ven-
das de bicicleta em Ituiu-
taba, onde moravam na
época. Os outros irmaos
ajudavam a empacotar e
entregar as encomendas.
No final de 1990, Sone-
zinho abdicou da carreira
de Relacoes Publicas de
uma empresa e uniu-se ao

irmdo Janio para montar

uma empresa com O pai.
Seis meses depois, em ju-
nho de 1991, Paulo Romes
também abdica da profis-
sao de superintendente
de uma agéncia bancdria

=

JUNIO DOMINGOS JUNQUEIRA

“Eu ainda me lembro de ver a cena
de meu pai se preparando para ir a
campo debaixo de sol ou de chuva.
Ele sempre teve persisténcia, mesmo
sem nenhum apoio, mas ele resistiu a
tudo. Um exemplo irrefutavel de que
quando ha um proposito nada € im-
possivel. Meu pai é meu exemplo de
vida. No meu caso, houve muita luta
para os estudos. Nao podiamos prio-
rizar o estudo ou o trabalho, porque
queriamos nos formar, mas preci-
savamos trabalhar duro para nosso
sustento.”

EMPRESA EXPANDIU ATIVIDADES E PROJETOU-SE NO PAIS

Para abrir a empresa, a
familia tinha um prédio alu-
gado, um caminhdo de mer-
cadorias e 20 funcionarios. A
partir dai comecou a contra-
tar representantes em todo
o Brasil. Comprava produ-
tos in natura de atacadistas
e posteriormente passou a
comprar diretamente de ex-

portadoras. Hoje sdo quatro
prédios com uma drea de 12
mil metros quadrados para
operacoes, outros 3 mil me-
tros quadrados de armazém
e 500 pessoas, entre funcio-
narios e representantes, tra-
balhando no processo.

A empresa atua em todo
0 cenario nacional com a

Cean, que trabalha artigos
para festa, a Nutrialy, que
vende produtos oriundos do
processo da soja, e a Garo-
tinho, empresa de balas que
também realiza exportacoes
para o Japao e toda a Améri-
cado Sul.

Os irmdos afirmam que
a receita para o sucesso é o

respeito as diferencas, per-
sisténcia e paciéncia aliados
ao ponto que consideram
fundamental: nao haver
competicao entre si.

Atualmente esta sendo
construida a nova sede da
Junco, no bairro Distrito In-
dustrial, numa area de 60 mil
metros quadrados.

e a familia se muda para
Uberlandia para realizar
o sonho de transformar o
negocio artesanal do pai
em uma empresa, que ti-
vesse ambito nacional e
que pudesse ajudar pesso-
as.

Estava dada a largada
para o empreendimento
familiar que também era
um negocio promissor. O
ramo expandiu-se para a
fabricacao de outros pro-
dutos como artefatos de
festas, balas, entre outros
e tornou-se um conglome-
rado de quatro empresas

PROJETOS SOCIAIS

de projecao em nivel na-
cional.

Além de os trés irmaos
estarem engajados em pro-
jetos de responsabilidade
social (veja texto abaixo),
ha o compromisso com o
desenvolvimento politico
e empresarial da cidade.
O mais velho deles, Paulo
Romes, atua como vice-
presidente da Associacao
Comercial e Industrial de
Uberlandia (Aciub), onde
dd sua contribuicao para
os debates e decisoes per-
tinentes a evolucao de
Uberlandia.

0 COMPROMISSO ASSUMIDO COM A COMUNIDADE

A Junco tem ainda projetos de responsabilidade social, como os destacados

abaixo:

* Ceami Reabilitacdo Para a Vida — uma casa de reabilitacdo com o objetivo
de recuperar vidas tragadas pelas drogas, bebidas e outros vicios.

* Ceami Resgate — uma parceria com a Prefeitura Municipal de Uberlandia
(PMU) que visa prestar trabalho de resgate a pessoas que vivem nas ruas,

dando abrigo e alimentacdo.

* Ceami Familia — ajuda familias em risco, sem teto e prevé a reabilitacdo
social, fornecendo casa mobiliada, documentos pessoais e encaminhando
para empregos. O objetivo é a reconstrucdo familiar.

* Ceami Missdes — o projeto ajuda missionarios a evangelizar povos, espe-
cialmente ndo alcancados, por todo o mundo. O objetivo € levar a palavra de

Deus como conforto as familias.

_PAULO AUGUSTO
Y

OLHO VIVD
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